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SURPREENDA VAREJO 2021
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▪ A importância da Parceria – FACESP e SEBRAE juntos

▪ Ações em conjunto – Programa Surpreenda Varejo

▪ Os resultados alcançados – Atendimentos e Impactos

▪ Atuação no 2º Semestre – Leque de Oportunidades

PAUTA DA REUNIÃO DE TRABALHO
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“A IMPORTÂNCIA DA PARCERIA”

FACESP E SEBRAE 

Juntos !
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▪ Formato Guarda-Chuva

▪ Ações Locais (ER e Ace)

▪ Ações Regionais (ER e RA)

▪ Ações Estaduais (Facesp e Sede)

“AÇÕES ENTRE FACESP E SEBRAE”



5RESULTADOS OBTIDOS DE 2019 A 2022

2019 2020 2021 2022

Receita

R$ 430.250,00

Projetos Setoriais

860 PJ

Treinamento ACE

195 colaboradores

Projeto 

Enfrentar
(Pandemia) 

4.000 clientes

Projetos Setoriais

1827  PJ

Capacitação ACE

708 colaboradores

Projetos Setoriais

140  projetos

2.800  PJ

Capacitação ACE

200 colaboradores

❑ Mais de 430.000,00 em captação de receita nos projetos em parceria

❑ Quase 10.000 empresas atendidas em projetos estruturados

❑ Mais de 1.000 colaboradores ACE treinados (Vendas – LGPD – Inteligência Emocional)

❑ 22 Executivos da Facesp na Missão do Sebrae p/o WCC – Congresso Mundial de Câmaras

❑ Mais de 1.000 participantes no 19º Congresso FACESP com apoio do Sebrae-SP

1º Sem
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o Projetos Vocacionais – Grupos Setoriais e Multissetoriais

o Sebrae Inova – Oficinas de Inovação Presenciais nas ACEs

o Ganhos Rápidos – Consultorias Individuais de Redução de Perdas

o ALI Brasil Mais – Programa de Inovação Local (In loco)

o Transformação Digital – Gestão Mídias Sociais, Presença Digital e de E-Commerce

o Rodadas de negócios – Aproximação das MPEs de Potenciais Compradores

o Evento “Comportamento Empreendedor e Protagonismo” – Novembro/2022 

o NRF 2023 – Arregimentação de empresas com perfil para a missão

PROPOSTA DE ATUAÇÃO 2º SEM 2022
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LEQUE DE OPORTUNIDADES PARA 
OS PEQUENOS NEGÓCIOS

PROGRAMA
SURPREENDA 

VAREJO

Projetos

Vocacionais

Rodadas 

de Negócio

Ganhos 

Rápidos

(Sebraetec)

ALI 

Brasil Mais

Inova 

Comércio e 

Serviços

Transformação 

Digital

NRF 2023
Missão Internacional de Varejo

✓ Feira  +  Visitas Técnicas  +  hackaton
✓ Escolha de Empresas com perfil
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PROPOSTA DE EVENTO PARA NOVEMBRO/2022

▪ Evento Piloto – Formato Online 

▪ Foco do Evento – Comportamento Empreendedor e Protagonismo

▪ Público Evento – Executivos e colaboradores das ACEs

▪ Previsão de Data – 1ª Quinzena de Novembro

▪ Oficinas Comportamentais – realizadas pelo Sebrae-SP

▪ Palestrante Master – Escolha do Sebrae-SP (portfólio externo)

▪ Fechamento – pauta Facesp
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“EVENTO – O PAPEL DO PROTAGONISTA”

Abertura

Oficina:

Comportamento 

Empreendedor

13:20

13:00

15:20

14:20

Oficina:

Inteligência 

Emocional

Pit Stop 

15:30

16:30

17:30

Palestra Master 

XXXX

Conteúdo 

FACESP

Encerramento

Definir Tema e 

Palestrante
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Próximos passos ...
Mapear as ações em conjunto!

Daniela Abdala

Gestora de Comércio

SEBRAE
danielamoa@sebraesp.com.br

Nelson Andujar

Coordenador de Projetos

FACESP
nelson.andujar@facesp.com.br

mailto:danielamoa@sebraesp.com.br
mailto:nelson.andujar@facesp.com.br

